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 Economía dolarizada, dependiente del petróleo.

 Patrón primario-exportador (camarón, banano, cacao, rosas, 

atún…)

 Gran reto: Manufacturas, integración cadenas regionales de 

valor.

 Vulnerable a los shocks externos (devaluaciones, precios de 

commodities, etc.)

 Concentración de exportaciones en determinados destinos: 

EEUU, Unión Europea, CAN, Alianza del Pacífico.

ÚLTIMOS CAMBIOS EN LA POLÍTICA COMERCIAL:

 Promoción de exportaciones

 Atracción de inversiones

 Negociaciones de nuevos acuerdos comerciales



OBJETIVO DE LA AGENDA NEGOCIACIONES DEL ECUADOR
AMPLIAR NUESTRA INSERCIÓN AL MUNDO Y FORTALECER LA RELACIÓN CON IMPORTANTES SOCIOS Y BLOQUES 
COMERCIALES 

ACUERDOS SUSCRITOS POR EL ECUADOR

ACUERDOS QUE BUSCA NEGOCIAR EL ECUADOR

71%

68%

48%

DEL PIB MUNDIAL

DE LAS IMPORTACIONES MUNDIALES 

DE LA POBLACIÓN MUNDIAL

LOS ACUERDOS SUSCRITOS POR EL ECUADOR Y LOS ACUERDOS QUE SE 
BUSCA NEGOCIAR CONFORMAN:

60% DE LAS IMPORTACIONES MUNDIALES DE 
ALIMENTOS



Alianza del Pacífico: Oportunidad para generación de 
encadenamientos productivos





Las cadenas productivas cambian y se adaptan…

Fuente: Externa



Fuente: Externa



En las cadenas de valor para exportar se necesita 
también importar:

Fuente: Externa



¿Cuáles son los mayores desafíos?
Logística y conectividad en la región.

Inversión en investigación y desarrollo tecnológico. 

Enfoque regional en las realidades productivas de cada país y de los destinos de exportación.

Políticas productivas poco armonizadas en países de la región: reglamentaciones, requisitos 
técnicos, entre otros, con enfoque de exportación.

Mayor integración del sector empresarial a nivel regional.

Mejoramiento del acceso a los mercados y clima favorable para los negocios.


